
 

Digital & Performance Marketing Manager  (m/w/d) Vollzeit 

Wir sind ein renommiertes Technologieunternehmen mit Standorten in Salzburg und 
Dresden. Unsere Produkte hotelkit, medikit und teamkit werden bereits von über 
3.100 Unternehmen erfolgreich eingesetzt und wir wachsen stetig. Unsere Mission ist 
es, unseren Kunden aus verschiedenen Branchen mit unserer All-in-One Operations 
Plattform den Arbeitsalltag zu erleichtern und die interne Kommunikation zu 
optimieren. 

Bist du ein Talent im Bereich Digital Marketing und hast Erfahrung mit der 
Rundumbetreuung von Websites und Inbound-Marketing-Kampagnen? Ein guter Mix 
aus strategischer Planung, Projektkoordination und operativer Umsetzung im Team ist 
genau das Richtige für dich? Und bist du zudem eine offene, organisierte und 
technisch-affine Persönlichkeit? Dann sollten wir uns kennenlernen!        

Als Digital & Performance Marketing Manager bei hotelkit arbeitest du sehr 
eigenständig an der Entwicklung und Umsetzung von Online-Marketing-Maßnahmen. 
Deine Mission: Gemeinsam mit unserem Marketing-Team unsere Inbound-Strategie 
voranzutreiben, unsere Website-Performance zu optimieren und neue Prozesse und 
Projekte aufzubauen. Deine Hauptaufgabe wird es sein, alle Projekte rund um die 
Website zu betreuen und Marketing-Automatisierungen mit Hubspot aufzubauen. 
Auch die Umsetzung von SEO-Maßnahmen sowie das Thema Paid Campaigns wäre 
teil deines Aufgabengebiets 

 

Deine Spielwiese 
 
Technische Betreuung der Website 

• Verantwortlich für den Web Auftritt, Technische Umsetzung und kontinuierliche 
Wartung der Websites, regelmäßige Updates und Optimierungen 

• Projektleitung in Zusammenarbeit mit der Website-Agentur 
• Verantwortlich für die SEO-Strategie und deren Umsetzung auf der Website 

Inbound & Performance Marketing  

• Verantwortlich für Automatisierungsprozesse und -Konzepte mit Hubspot 
• Erstellung, Weiterentwicklung und technische Betreuung von Newslettern und E-

Mail-Marketing 
• Enge Zusammenarbeit mit dem Vertrieb zur Entwicklung von Lead-Generierungs-

Workflows 
• Selbständige Konzeption und Umsetzung von Social-Media-Werbekampagnen zur 

Leadgenerierung, speziell für unsere B2B-Zielgruppe in der Hotellerie und im 
Gesundheitswesen 

• Du koordinierst alle Bestandteile, die es für die Kampagnen-Umsetzung braucht 
und arbeitest eng mit dem Marketing Content, Sales sowie Grafikdesign 
zusammen 

  



 

 

Tracking & Performance Analyse 

• Tracking aller Online-Marketing-Aktivitäten mit Fokus auf Website und 
Automatisierung 

• Entwicklung und Pflege eines umfassenden Tracking-Konzepts, Auswahl der 
richtigen KPIs 

Bist das du? 

• Berufserfahrung im Online Marketing 
• Erfahrung im Umgang mit Content Management Systemen (vorzugsweise 

WordPress) und gängigen Tracking-Tools 
• Ein fundiertes Verständnis von Marketing-Maßnahmen zur Lead Generierung 
• Hubspot Kenntnisse von Vorteil aber nicht notwendig 
• Kenntnisse in HTML / CSS 
• Selbständige Arbeitsweise und hohes Maß an Eigeninitiative 
• Technische Affinität sowie gute organisatorische Fähigkeiten 
• Ausgezeichnete Deutsch- und Englisch-Kenntnisse in Wort und Schrift 
• Teamfähigkeit und die Fähigkeit zur Zusammenarbeit mit verschiedenen internen 

Abteilungen  

 

 

Jetzt kommt’s auf dich an – wenn du Lust hast Teil unseres Teams zu werden, schicke uns deine 
Bewerbungsunterlagen inklusive Motivationsschreiben, Lebenslauf, Gehaltsvorstellungen und 

ehestmöglichen Startdatum per Mail an work@hotelkit.net. 


